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Grupo Linx vende 900
licencas da Microsoft

SAD PALLO

O Grupo Linx, especializado em
solugoestecnoldgicasedelogisti-
ca voltadas ao varejo e vestudrio,
completou um ano de parceria
com a Microsoft, e o saldo da co-
mercializagiio de 900 licencas de
software da em presa norte-ame-
ricana, “Estamos muito satisfei-
tos com os resultados alcangacos
e, para 2009, estimamos um cres-
cimento de 15% nas vendas dos
produtos, mantendo a mesma
oferta de solugdes Microsoft”, co-
mentou Alberto Menache, dire-
tordo Grupo Linx.

Aotodo, foram mais de mais de
50 clientes atendidos. Apds um
ano, da criagao dadreacriada pa
ravendaeimplantagiode parcei-
roslideres nos mercados deatua-
¢io, o faturamento conseguido
com a iniciativa foi de R$ 455 mil,
superando em 11% as projecoes
feitas paraoprojeto.

0 Grupo Linx complementa a
cadeia de servigos prestados ,
com a atuacio da Linx Logistica,
de automaciio em centros de dis-
tribuicdo e da Linx Fast Fashion,
no transporte de itens de vestua-
rio porta-a-porta. O Grupo preve
faturar R$ 80 milhes este ano,
contra os R$ 66 do ano passado,
mesmoem temposdecrise.

Balango

Outra empresa que deseja avan-
car os ganhos ainda este ano € a
Brasilmaxi, que calcula um fatu-
ramento de R$ 60 milhdes em ci-
ma dos R 52,5 milhoes de 2008,
anoemgqueaempresainvestiuRs
12 milhies na abertura de novas
filiais, ampliagio de armazens,
incremento da frota e tecnologia
dainformacio,

"Mossa carteira de clientes
também teve um aumento de
15%, mesmo diante do cendrio
econfmico da crise mundial”,
afirmou Paulo Tigevisk, coorde-
nadordeMarketinge Vendas,

No ano passado, a Brasilmaxi
inaugurou uma filial em Vitdria
(ES), onde foram disponibiliza-
dos mil metros quadrados, para
atender especialmente aos seto-
res téxteis, eletroeletronicos, de
produtos alimenticios, autope-
cas e matérias-primas, que che-
gamdo portodeVitoria.

J4 em Sao Paulo, a empresa
abrinumespacode 12milmetros
quadrados na cidade de Itapevi,
para a movimentagio de produ-
tos de alto valor agregado, como
eletroeletrinicos, varejo e tam-
bém para o atendimento ao setor
dee-commerce.
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